
医療機器開発セミナー 
売れる商品のマーケット戦略 

日 時 2月2日（木） 
13:30～16:20 

ファルマバレーセンター 
3階 大会議室 
静岡県駿東郡長泉町下長窪1002-1 

  ■ 講演1  13:35～14:35 

  ■ 講演2  14:50～15:50 

商品導入の道筋について 
～糖尿病領域の商品事例より～   

医療機器商社が考える 
売れる商品のマーケット戦略  

   ■ 講演３  15:50～16:20 

戸田 成重 氏 
テルモ株式会社 

上席執行役員営業管理部長  

講師 

講師 若杉 好洋 氏 
メディアスホールディングス株式会社 

執行役員営業推進本部長 

参加費無料 

心臓血管カテーテル治療用 
腕固定具の事業化を目指して 

講師 井木 英之 氏 
株式会社丸井商事 

代表取締役 

地域イノベーション戦略支援事業 

テーマ 

テーマ 

■お問合せ：医療機器開発セミナー担当 
℡:055-980-6333  E-mail:kikaku@fuji-pvc.jp 

    ■主催：公益財団法人静岡県産業振興財団 
        ファルマバレーセンター 

講師 

テーマ 

場 所 
平成29年 



ファルマバレーセンター 医療機器開発セミナー   

プログラム 

開催概要 

開場･受付 

講演1 

講演2 

開会挨拶 

閉会挨拶 

13:00～ 

13:30～ 

13:35～14:35 
商品導入の道筋について 
-糖尿病領域の商品事例より- 

16:20 

休 憩   14:35～14:50  

■お申込み方法 
下段の参加申込書にある必要事項をご記入の上、下記
連絡先まで、FAX又は、メールにてお送りください。 

〒411-0934 静岡県駿東郡長泉町下長窪1002-1 
ファルマバレーセンター 医療機器開発セミナー担当 
TEL : 055-980-6333  FAX：055-980-6320  
E-mail : kikaku@fuji-pvc.jp 
URL : http://www.fuji-pvc.jp 

■お問合せ先 及び お申込先 

■アクセス 

医療機器開発セミナー参加申込書   メール送信の場合は下記項目をテ
キスト入力してお申込みください。 

 医療機器は今後成長する重要な産業の一つであり、静岡県内企業も医療機
器業界参入を目指して、新製品開発に取組んでいます。しかし、売れるため
の製品づくりのためにはマーケッティング活動が重要かつ必要です。 
 売れるための製品づくりの手順や医療機器業界のマーケッティングなど、
製造販売業（メーカー）や販売業（商社）の専門家からお話を伺います。 
 また、中小企業の活動事例として丸井商事社長から経験をお話し頂きます。 

14:50～15:50 
医療機器商社が考える 
売れる商品のマーケット戦略 

講演3 
15:50～16:20 
心臓カテーテル治療用 
腕固定具の事業化を目指して 

対象 / 中小企業関係者、一般、商工・経済団体、自治体、金融機関 

フリガナ

フリガナ

〒

会社名・団体名

℡　　　　　　　　　FAX　　　　　　　　　E-mail　　　　　　

個別相談会
申込み
有 ・ 無

●プログラム終了後の個別相談会の申込み「有」の方は、相談内容を簡単にご記載ください

氏　名

住　所

連絡先

備考 
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	スライド番号 2

